C-CRM

C- CRM hjdlper dig att:

Jobba professionellt med dina kunder och kunddmnen.

Enkelt kunna dokumentera/diktera/scanna in dina anteckningar fran méten eller samtal.

Battre kunna konkretisera och driva forhandlingar framat.

Vara mer forberedd och att kunna genomféra mdten/aktiviteter - med genomslag - skapa ett professionellt intryck och darmed
utveckla dina kundrelationer.

Pa ett enkelt sdtt arbeta mer mdlinriktat - och n@ mal som satts upp.

Hela systemet dr byggt utifrdn anvandarvanlighet och funktionalitet - mobil/tablet/dator - det gor att du bade kan och vill
anvdnda systemet - direkt.

Innehall;
o Todolista - hdr serdu enkelt alla dina aktiviteter idag - och framat
o  Unikt aktivitetspapper - med din egen logga - ett proffsigt intryck - enkelt att printa ut infér varje aktivitet.
o Kalenderfunktion - bokade aktiviteter - synkas med din mobiltelefon/tablet/dator.
e  Fasy-to-note - dokumentera/diktera eller scanna alla dina aktiviteter direkt i din mobil eller i din dator.
o Analyzer - gor det ldttare att malstyra eget sdljarbete.
o Quick Notes - dina egna kom-ihag-lappar - som dessutom kan skickas till andra personer (om ni dr fler som anvénder
systemet) och pa sa satt underldtta information, kommunikation och samordning internt.

Malgrupp:
(- CRMvander sig till ensamforetagare och upp till sma/medelstora foretag som vill ha ett enkelt, proffsigt system for att halla
ordning pa sina kunder och kundkontakter och fér att samordna sin verksamhet.

System eller funktionskrav:

Systemet dr ett enkelt, anvandarvanligt och funktionellt. Det dr fristaende och dr oppet for att synkas mot ekonomi- eller
produktionssystem. Darav kan man starta igang det direkt. Eventuell dverfcring av data gors med hjdlp av Excelfiler. Systemet
stélleringa kunskapskrav pa anvandaren. Systemet kan med fordel anvandas av Apple och Androidtelefoner.

Pris:
990 SEK/ anvandare och ar - inklusive majligheten att [dgga in sin egen logga i systemet.



